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Automatización y Digitalización, Indice 
Horizonte 2020 


Este es el último número de 2019 y por ello les recorda- Entrevista 

mos que las palabras claves de este año que acaba son Enrico Krog Ibersen 
Digitalización y Sostenibilidad. Pues bien, para el 2020 Á 
nos atrevemos a afirmar que Digitalización repetirá su Onrobot 
protagonismo y que Automatización será protagonista Artículo 

al jugar un importante papel en la transformación de las " Ad 

empresas. Gestión energética 


EDE Ingenleros 8 
La Digitalización es un proceso de transformación de toda 4 0 
la empresa hacia un nuevo modelo de economía basada Empresas y Novedades 
en conceptos como loT, Big Data, interconexión, movili- Artículo 
dad y otros muchos que están en boca de todo el mundo 


presea Digitalización del sector farmacéutico 


Logsolutions 14 
La Sostenibilidad caerá posiciones porque se está que- 
dando en un mero concepto de marketing para muchas 
empresas. Es bien sabido que en España la cultura 
empresarial basada en este concepto sigue estando en 
el último puesto de las preocupaciones de accionistas y 
poderes económicos. 


ds ; 7 GLOBAL 
La Automatización recuperará la posición que le corres- INDUSTRIG os | a | o | mo 
ponde a su función en la economía. Es en realidad un Fédire las snione 


viejo y conocido concepto de la ingeniería que ha sido 


revitalizado por el marketing digital, que lo reclama como Ss] LB A RCELO xl A 


herramienta para hacer eficiente el ecommerce 350". De 
esta manera tan sutil, la Industria 4.0 queda supeditada 


a lo que digan los departamentos dedicados de lleno a | 
pensar en la venta de bienes y servicios. 10 A C E XK 


Así dibujamos el horizonte de 2020. Ls Log Sol uti ons 


Portada: Imagen EDE Ingenieros 
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“Tan solo estamos en el 


Enrico Krog lversen, CEO de OnRobot 


¿De qué manera está creciendo el 
mercado de cobots? 


El mercado está creciendo i impulsa- 
do por la utilización de componentes 
como pinzas inteligentes, interfaces 
“plug 4 play” y programación me- 
diante demostraciones, por lo que 
somos optimistas. Estas tenden- 
cias se alinean con la propuesta de 
valor de la propia compañía. Asi, el 
crecimiento significativo de nuestras 
instalaciones es una de nuestras 
soluciones que proporciona una in- 
terfaz mecánica y eléctrica unificada 
entre cualquier OnRobot EoAT y una 
gama completa de cobots y robots 
industriales ligeros. 





¿Cómo ayudan los cobost a las 
Pymes? 


Este nuevo soporte ayuda a los 
pequeños y medianos fabricantes a 
optimizar sus procesos con mayor 
flexibilidad, mayor rendimiento y 
mejor calidad. Tan sólo estamos en 
el comienzo de ver el crecimiento ex- 
ponencial en el área de cobots, junto 
con el aumento actual de robots 
industriales. 


¿Cómo ve el mercado de cobots 
en los próximos años? 


En un mercado en pleno auge, On- 
Robot está preparado para convertir- 


comienzo de ver el crecimiento 
exponencial en el area de cobots” 


robot 


se en el principal fabricante mundial 
de herramientas de fin de brazo 
(EoAT). Con un sistema robótico 
único, una plataforma exclusiva para 
programación y capacitación, una 
relación de proveedor excelente, 
una gama completa de herramien- 
tas, compatibilidad total con robots y 
posibilidades prácticamente ilimita- 
das para aplicaciones colaborativas. 
Nuestro objetivo es ampliar nuestra 
cantidad de productos de 10 a 50 a 
lo largo del próximo año. 
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Crece la demanda de Cobots 


Las nuevas tecnologías se abren 
cada vez más camino en diferentes 
campos industriales. Una de las 
áreas que más está evolucionando 
dentro de la estrategia de la Industria 
4.0 es la robótica aplicada a la indus- 
tria, siendo un pilar fundamental para 
la mejora de la eficiencia y produc- 
tividad de las empresas. Los robots 
colaborativos, denominados cobots, 
son uno de los sectores de mayor 
crecimiento dentro de la automati- 
zación industrial y se estima que su 
crecimiento se multiplicará por diez 
durante los próximos años. 


Así, por primera vez, el informe anual 
de World Robotics incluye un análisis 
específico del mercado de cobots, 


en el cual se desvela un importan- 

te crecimiento del 23% de éstos 

en todo el mundo. El estudio de la 
Federación Internacional de Robótica 
indica que una parte sustancial de 
este incremento está impulsado por 
la utilización de componentes más 
capacitados, como pinzas inteligen- 
tes, interfaces “plug 4 play” y progra- 
mación mediante demostraciones. 


Asimismo, en el estudio se indica 
como las instalaciones de robots en 
Europa, el segundo mercado más 
grande, aumentaron un 14% en 2018 
y alcanzaron un nuevo pico por sexto 
año consecutivo. Entre los países 
europeos que sobresalen se encuen- 
tra Alemania como el número uno de 


New Generation Products 
Sensors - Grippers - Tool Changers 





Europa y el quinto mercado de ro- 
bots más grande del mundo, seguido 
de Italia, España y Francia. España 
cuenta con casi 170 robots industria- 
les por cada 10.000 empleados, lo 
que sitúa al país en el decimoquinto 
lugar del mundo por densidad de ro- 
bots, y muy por encima de la media 
mundial (99 equipos por cada 10.000 
trabajadores). 


Cobots worldwide 


23%, Ñ 








14.000 AN 


] Q a 0 


11.000 


OnRobotA/S nace en junio 

de 2018 como resultado de 

la fusión de tres innovadoras 
empresas de efectores finales 
determinadas a facilitar el creci- 
miento constante de la robótica 
colaborativa. La nueva empre- 
sa, OnRobotA/S, aglutina a 

la estadounidense Perception 
Robotics, la Lo OptoForce 
y la danesa On Robot. Esta só- 
ida alianza impulsa la innova- 
ción y la facilidad de uso de los 
efectores finales robóticos. 


La compañía tiene como obje- 
tivo convertirse en lider global 
de aplicaciones colaborativas 
de la industria robótica. Con 
sede en Odense, Dinamarca, 
OnRobot también tiene oficinas 
en Alemania, China, Malasia y 
Hungría. 
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Reconocimientos a la ingeniera Alicia Casals 
y a Robolot en la “Nit de la Robotica” 


La quinta edición de la “Nit de la Robótica”, organizada por la Comisión de Industria 4.0, premia la trayectoria profesional de la 
ingeniera e informática Alícia Casals ¡ la iniciativa educativa Robolot. El acto, que se celebró en el Recinto Modernista de Sant Pau, 
lo clausuró la Consellera de Empresa y Conocimiento, Angels Chacón, quien destacó la fortaleza del sector en Cataluña. 


Alícia Casals Gelpí recibió el “Premio Nit de la Robótica” en reconocimiento a su trayectoria profesional, sobre todo en el ámbito 
de la Bioingeniería y de la robótica inteligente en aplicaciones médicas. Ha trabajado como directora del programa de Robótica 
del Instituto de Bioingeniería de Cataluña y, actualmente, es catedrática en el Centro de Robótica en Ingeniería Biomédica de la 
Universitat Politecnica de Catalunya (UPC). Presidenta de la Sección de Ciencia y Tecnología del Institut d'Estudis Catalans, Alícia 
Casals fue Vicepresidenta de la IEEE Robotics and Automation Society y Presidenta del Technical Commitee on Biorobotics de la 
IEEE Engineering in Medicine and Biology Society. En 2014, fue incluida en la lista de las 25 women in robotics you need to know 
about de la plataforma Robohub. 


El Premio “Proyecto del Año” fue para la competición de robótica educativa y de trabajo STEAM *Robolot”, una iniciativa pionera 
en la promoción de las vocaciones tecnológicas entre los más jóvenes. Este 5 — ma 

año, Robolot ha celebrado la décimo octava edición extendiendo su impacto | 
más allá del concurso, los talleres y las conferencias, con un programa de 
formación en robótica educativa para el profesorado de todos los niveles 
educativos. 


La “Nit de la Robótica” es el encuentro de referencia de un sector estratégico 
para la industria catalana con casi un centenar de empresas que se dedican a 
esta actividad. 


www.eic.cat 


Presentación de SOLIDWORKS 2020 


Dassault Systemes (Euronext París: 413065, DSY.PA) ha presentado recientemente SOLIDWORKS 2020, la última versión de su 
portfolio de aplicaciones de diseño e ingeniería en 3D. La nueva versión ofrece mejoras, nuevas capacidades y flujos de trabajo 
que permiten a más de seis millones de usuarios de SOLIDWORKS acelerar y mejorar el desarrollo de productos, desde el diseño 
conceptual hasta los productos manufacturados, y crear valor para sus organizaciones. 





Así, al conectarse sin problemas con la plataforma 3DEXPERIENCE, SOLIDWORKS 2020 también aborda las nuevas tendencias 
y necesidades empresariales en el mercado global que requieren que las organizaciones competitivas busquen nuevos niveles 

de colaboración y agilidad para ofrecer nuevas categorías de experiencias a sus clientes de forma más rápida y rentable. Con las 
nuevas mejoras de SOLIDWORKS 2020, los usuarios peden beneficiarse de una serie de opciones y oportunidades para mejorar el 
rendimiento del sistema en sus operaciones diarias, agilizar los flujos de trabajo y extender su ecosistema del diseño a la fabrica- 
ción ecosistema de fabricación desde el escritorio hasta la nube con una conexión sin fisuras a la plataforma 3DEXPERIENCE. 





“No sólo hemos aportado nuevas y poderosas funciones al portfolio de 

SOLIDWORKS que todos conocemos y amamos, sino que también lo aaa 
extendemos a la nube a través de la plataforma 3DEXPERIENCE, la A — 
única plataforma de experiencia digital holística en el mundo. Hemos sl 
construido un puente a nuestro portfolio de productos basada en la Ms 
plataforma, que permite a nuestros usuarios beneficiarse de los pro- e ' 
ductos ofrecidos en 3DEXPERIENCE.WORKS”, menciona Gian Paolo | El 
Bassi, director general de SOLIDWORKS, de Dassault Systemes. 


www.3ds.com 
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El crecimiento sostenible de NACEX 


Desde NACEX explican que han cerrado el ejercicio con un incremento de un 10,3% de sus expediciones, lo que le ha llevado a 
alcanzar los 24,94 millones de expediciones durante el pasado ejercicio fiscal, de octubre de 2018 a septiembre de 2019. La com- 
pañía mantiene así el ritmo de crecimiento de años anteriores gracias a la calidad de su servicio. 


También detallan que las claves de esta línea de crecimiento son las últimas innovaciones tecnológicas, enfocadas a optimizar los 
procesos de reparto y atender las entregas cada vez más inmediatas y flexibles. En este sentido, la compañía ha invertido en Big 
Data, Inteligencia Artificial, Internet de las Cosas (loT) y Realidad Aumentada. 


Consciente de que en la última milla es donde se encuentra actualmente el gran reto del sector, NACEX tiene entre sus objetivos 
aumentar su red de más de 1.000 puntos de recogida y entrega NACEX.shop y ampliar su red de taquillas inteligentes para que los 
destinatarios puedan recoger sus envíos cuando quieran. Asimismo, la compañía 
atiende la cada vez mayor conciencia medioambiental de los clientes calculando la 
huella de carbono de cada uno de sus envíos, y pone a su disposición esta infor- 
mación en su página web www.nacex.es. NACEX participa activamente en el Plan 
Estratégico de Calidad y Medio Ambiente del Grupo Logista, incluida como “CDP 
Supplier Leader 2018” y único distribuidor europeo en su grupo “A-List” durante los 
últimos 3 años, identificando a Logista como una compañía líder en la gestión del 
cambio climático a nivel mundial. 





> LogSolutions 
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EDE Ingenieros plantea que el cuarto aniversario de la 
aprobación el Real Decreto RD/56 de Eficiencia Energéti- 
ca sea una oportunidad para que las empresas afectadas 
avancen en la mejora energética. Estas se verán próxi- 
mamente en la necesidad de renovar las auditorías ener- 
géticas que el Real Decreto establece como obligatorias 
para las grandes empresas de más de 250 trabajadores 
o más de 50 millones de euros de volumen de negocio y 
un balance general que exceda de 43 millones de euros, 
y que deben realizarse al menos cada cuatro años. 

En su momento se estimaba que la medida afectaba a 
unas 3.800 empresas en España, con cerca de 27.000 
establecimientos o locales. “Hace cuatro años la norma 
afectaba solo a las grandes empresas, pero actualmente 
todas tienen que contemplar la gestión energética como 
algo esencial en su gestión industrial”, afirma Mariano 
Sánchez, director de EDE Ingenieros. 


La propuesta de EDE Ingenieros es aprovechar la re- 
novación de las auditorías energéticas para abordar la 
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e La gestión energética es 
- esencial para la Industria 


energía de forma más global. En esta línea, el equipo de 
esta compañía trabaja en proyectos a medida que permi- 
te a las empresas analizar el componente energético en 
sus procesos, marcarse objetivos de ahorros y realizar 
seguimiento de los resultados. Tomando como punto de 
partida las auditorias energética, realizan planes y ayu- 
dan en la implantación de un sistema de gestión energé- 
tica, guiando al conjunto de la organización en un pro- 
ceso de mejora continuo. “Se está siendo cada vez más 
consciente de que avanzar en la eficiencia energética 
va mucho más allá que hacer una auditoría energética”, 
asegura Mariano. 


Nuevo escenario normativo 

En estos cuatro años desde que se aprobó el Real De- 
creto, el marco normativo ha cambiado sustancialmente 
y confirma el importante papel que va a tener la clave 
energética en la gestión industrial y empresarial. 


En el País Vasco la aprobación de la Ley Vasca de 
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Sostenibilidad Energética ha calado hondo en el tejido 
empresarial y establece obligaciones tanto a la PYME 
industrial, como a las empresas de servicios y la adminis- 
tración, lo que va a suponer que las organizaciones afec- 
tadas van a tener que modificar muchas partes de sus 
procesos. Esta ley ha establecido un escenario normativo 
que el Gobierno Vasco está en proceso de concretar para 
su desarrollo, “previsiblemente en una Guía Técnica o 

en un Proyecto de Ley que verá la luz próximamente” 
comenta el director de EDE Ingenieros, y avanza que 
además “en el horizonte normativo se vislumbran otras 
novedades en esta línea”. 


Nuevo enfoque 

Este contexto normativo, económico y social obliga a las 
empresas a plantearse la gestión energética con un nue- 
vo enfoque. El equipo consultores está detectando una 
creciente inquietud en esta materia, a través de distintas 
empresas que se dirigen a la firma para solicitarles ayuda 
sobre cómo abordar la gestión energética en el actual es- 
cenario. “Es momento de hablar de gestión energética en 
un sentido mucho más amplio y prepararse para el nuevo 
escenario” afirma Mariano Sánchez , director de EDE 
Ingenieros . Un nuevo escenario que se caracteriza por 
la creciente complejidad de los parámetros energéticos 

y por la necesidad de contar con técnicos especialistas 
capaces de verificar y gestionar la dimensión energética 
en la organización. 


En este marco donde la gestión energética viene de- 





mandada por el cumplimiento normativo cada vez más 
exigente y las también crecientes exigencias del merca- 
do, la necesidad de especialización energética es otro 
importante reto que se les presenta a las organizaciones 
industriales. 


Interrogantes 

Por lo general, hay bastante desconocimiento sobre la 
normativa y sus obligaciones. Los interrogantes surgen 
en cuestiones tan sencillas como, por ejemplo, si sirve la 
misma auditoría del Real Decreto estatal para cumplir los 
requisitos de la Ley vasca de Sostenibilidad Energética. 
Son consultas que el equipo de EDE Ingenieros resuelve 
muy a menudo desde su especialización. “No aparece 
explícitamente, pero las consultas que hemos realizado 
nos permiten afirmar que sí sirve, ya que la auditoría del 
RD/56 tiene que estar certificada por la norma homologa- 
da UNE 16247 y eso la hace válida para la Ley de Sos- 
tenibilidad Energética, aunque esta no especifica cómo 
tienen que ser” afirma Mariano Sánchez. 


Necesidad de especialistas 

Para resolver estas y otras cuestiones, las empresas 
industriales necesitan contar con especialistas en temas 
energéticos dentro de su organigrama, algo de lo que 
actualmente carecen. En la mayoría de casos, las áreas 
de calidad — riesgos laborales — medio ambiente se agru- 
pan en un mismo departamento y recaen bajo profesio- 
nales con titulaciones en biología o química. “En estos 
departamentos está entrando desde hace tiempo datos y 
parámetros energéticos y hace falta un perfil especialista 
para interpretarlos” comenta el director de de la firma de 
ingeniería. 


Mercado cambiante 

Ante estas necesidades el equipo de EDE Ingenieros ha 
reforzado sus servicios de consultoría para que las em- 
presas dispongan de una línea abierta para atender las 
nuevas situaciones y dudas que surgen del actual marco 
cambiante. También ha ampliado sus servicios de forma- 
ción in Company, para preparar e introducir a los equipos 
responsables en la gestión energética, con programas de 
formación muy pegados a su realidad y a sus necesida- 
des. 


Acerca de la compañía 

EDE Ingenieros es una firma vasca con más de 25 años 
de experiencia en ingeniería energética e ingeniería 
industrial. Su actividad se centra en la optimización de los 
procesos industriales, orientada siempre al ahorro ener- 
gético. Ha realizado más de 450 estudios energéticos en 
organizaciones de sectores muy diversos. 


www.ede-ingenieros.com 
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EMPACK, LOGISTICS 8 DISTRIBUTION Y 
PACKAGING INNOVATIONS 2019 


Desde la organización, Easyfairs, afirman que la valoración del cierre de Empack, Logistics € Distribution y Packaging Innovations 
“no puede ser más positiva”. 


También, esta diversidad se ha visto reflejada en las más de 40 horas de conferencias que han abordado todos los temas cla- 
ve para el sector: sostenibilidad, economía circular, nueva normativa europea, automatización, nuevas tecnologías y materiales, 
tendencias de consumo, retos del e-commerce, etc. Estos encuentros, que han reunido expertos nacionales e internacionales y 
a representantes de grandes compañías, han tenido un enorme éxito de público y ha sido, según remarcan, uno de los aspectos 
mejor valorados de los visitantes de los salones. 


Así lo señala Raquel Carboneras, directora de las ferias: “Hemos tenido más de 11.200 visitantes únicos y más del 52% de los 
expositores han confirmado ya su participación para el año que viene. Nos consolidamos, por lo tanto, como el punto de encuentro 
en España para los profesionales del packaging y la logística. Todos los subsectores de este complejo mundo han estado represen- 
tados en nuestros salones, así que somos realmente los únicos que ofrecemos a nivel nacional una visión 360* y soluciones para 
toda la cadena de valor”. La próxima edición de Empack, Logistics 8 Distribution y Packaging Innovations tendrá lugar los días 25 y 
26 de noviembre de 2020 en IFEMA. 


Por ello, ya confirman algunas de las novedades que incorporarán las ferias el año que viene. Entre ellas, cabe destacar el Robo- 
tic Village, una zona específica que reunirá a las empresas que se dedican a la V 
robótica y a la automatización, un sector clave que experimentará en los próximos 
años un crecimiento exponencial y que transformará el panorama actual. Otra área 
nueva será el Tech Hub, una sección en la que start ups y empresas tecnológicas 
mostrarán todas las innovaciones en IT aplicable a los sectores del packaging y la 
logística. Igualmente, y por primera vez, contarán con un país invitado para conti- 
nuar avanzando con la internacionalización de los salones, que en esta edición ya 
han acogido un 20% de expositores internacionales o multinacionales. 





www.easyfairs.com 


EDP instala una planta solar para Exide 


Exide Technologies, proveedor global de soluciones de almacenamiento energético, ha anunciado la puesta en marcha de una 
nueva palnta solar para suministrar energía a su fábrica en San Esteban de Gormaz, en Soria. Este proyecto de autoconsumo es 
fruto de un acuerdo de colaboración con EDP para los próximos 15 años, en línea con el alcanzado entre ambas compañías en 
Portugal a comienzos de año. Esta instalación permitirá que gran parte del consumo de la fábrica proceda de fuentes renovables, lo 
que supone una importante reducción de emisiones de COZ. 


La planta solar fotovoltaica para autoconsumo contará con cerca de 4.000 paneles solares. Se trata de un proyecto “llave en mano”, 
desarrollado y ejecutado por EDP, que suministrará e instalará los elementos y equipos de la planta, y tramitará toda la documen- 
tación necesaria. Exide también contará con un sistema para monitorizar la energía que se genera y el uso de la planta en tiempo 
real. EDP operará la planta durante los 15 años del acuerdo. Después será propiedad de Exide. 


La instalación, que tendrá una potencia de 1.3 MWp, permitirá a 
Exide cubrir una parte significativa de su consumo con energía 
solar. Esto implica una importante reducción de emisiones de CO2 y 
la mejora de la huella ambiental de la compañía. El proyecto de esta 
planta solar es una clara señal del crecimiento de la energía solar 
como una solución real y sostenible para las empresas. 


www.exide.com www.edpenergia.es 
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G3 Sales Europe explica claves de la 
Transformación Digital 


niveles de competitividad y productividad, para lo que el 
departamento financiero juega un papel principal en este 
proceso de transformación digital corporativa. 


Sobre G3 Sales Europe 

G3 Sales Europe es una compañía española especiali- 
zada en servicios de logística y transporte para clientes y 
productos Hi-Tech. Entre los sectores en los que trabaja 
destacan el energético, telecomunicaciones, grandes 
sistemas informáticos, electromedicina, cajeros y equipos 
de banca, equipos médicos, artes gráficas y vending. La 
compañía cuenta con delegaciones propias y colaborado- 
res que cubren toda la geografía nacional. 





“Lo más importante es invertir en recursos humanos y También, G3 Sales Europe es el socio español del grupo 
en gestión del talento para alcanzar el éxito de la trans- TENESO Europe SE, red líder en el continente dedicada 
formación. Es necesario dar a conocer al resto de la a la gestión logística del sector de la alta tecnología. 
organización la importancia del factor financiero para el 

desarrollo de la compañía”. Es la premisa que define la www.g3sales.eu 


intervención de Rosa Moreno, directora financiera de G3 e 
Sales Europe, en el barómetro Digital Finance, la digita- 
lización de los departamentos financieros, impulsado por 
Datisa. 


Así, en este encuentro, en el que se dieron cita otros 
expertos directivos relacionados con el ámbito empresa- 
rial y digital, pusieron de manifiesto los aspectos funda- 
mentales del proceso de transformación digital para las 
pequeñas y medianas empresas. 


Claves principales 

En este sentido se destacó la propia evolución de la cul- 
tura evolutiva, la mayor relevancia departamento finan- 
ciero en la toma de decisiones y la gestión integrada de 
la información, como los factores principales que deben 
tenerse presentes durante el proceso de transformación 
digital. 


A este respecto, Rosa Moreno, añadió que “el departa- 
mento financiero necesita sostener todos sus datos con 
otros departamentos y lo que es muy importante para 
tener esa información es una transformación digital, es 
decir contar con unas herramientas ERP que te permita 
tener los datos y hacer proyecciones a futuro”. 


Finalmente todos los asistentes coincidieron en la nece- 
sidad de compartir datos relevantes entre los distintos de- 
partamentos de la compañía para alcanzar los máximos 
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Novedades 





Presentación internacional de 
Global Industrie París 2020 


A finales de octubre el salón Global Industrie París, que volverá a sorprender la 
próxima primavera, inició su ronda de presentación internacional en Madrid. Lo hizo 
con una conferencia de prensa celebrada en el marco prestigioso de la Residencia del 
Embajador de Francia en Madrid, a la que acudieron un amplio abanico de represen- 
tantes institucionales, profesionales y prensa. 





Inaugurado por Dña. Shanti Bobin, Ministra Asesora Económica de la Embajada de Francia en Madrid, después de dar la bienve- 
nida a los asistentes en nombre del Embajador S.E. Jean-Michel Casa y en el suyo propio, destacó el interés y en el peso que la 
industria tiene en la economía francesa, 12% del PIB. 


Seguidamente Sébastien Gillet, director de Global Industrie, presentó al grupo GL, organizador del salón y sus diferentes activida- 
des así como el largo recorrido de este gran evento y sus diferentes etapas hasta convertirse en el acontecimiento que es hoy: un 
salón único en su configuración y el único en el mundo en reunir la totalidad del sector industrial. Otra de las particularidades del 
salón es la alternancia entre Lyon y París para su celebración, ubicándose en la capital los años pares y en Lyon los impares. Una 
necesidad de alternancia sobradamente demostrada ya que tan sólo el 16% de los visitantes es común a las 2 ediciones. 


Durante su celebración el próximo año tendrán lugar en Francia no menos de 3.000 eventos relacionados con la industria al coinci- 
dir con la Semana de la Industria. La edición 2020 presentará grandes novedades en todos los ámbitos y una oferta exhaustiva que 
ninguna otra feria en el mundo tiene la capacidad de ofrecer y como adelanto, Sébastien Gillet comunicó, en exclusiva, la partici- 
pación de Franky Zapata, el “hombre volador”. Al finalizar la presentación, se sirvió un cóctel en los salones de la Residencia de 
Francia que favoreció el contacto y el networking entre todos los asistentes. 


www.global-industrie.com 


Inovance crea Monarch BST 


Inovance, el grupo de automatización industrial más grande de China, ha anunciado que ha consumado la adquisición de BST, uno 
de los grandes proveedores de componentes eléctricos para elevación, con lo que se crea un centro internacional de producción de 
primera categoría y unos innovadores |+D, con una facturación anual superior a los 500 millones de dólares. 


La adquisición une la experiencia en tecnología de control de elevación de la división de elevación de Inovance, Monarch, con los 
componentes electrónicos de control de BST instalados de cara al usuario, entre los que se encuentran los pulsadores, los paneles 
de operación en cabina y en piso, y las cajas de inspección. 


Además, BST también proporciona adicionalmente los mecanismos de puertas de piso y soluciones de cableado eléctrico. 


La compañía resultante de la fusión, Monarch BST, ofrece la gama de producto más amplia a nivel mundial para el control de eleva- 
ción, que ya se incorpora en ascen- 
sores de las principales compañías 

multinacionales y de fabricantes Pr Ha, 
locales en todo el mundo. | 


Así, Monarch BST formará una sola 
división dentro de Inovance, con 
una gama de productos de tecno- 
logía complementaria que permite 
una fácil integración de los mismos. 





www.inovance.cn 
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DHL apuesta por la automatización robótica 
de procesos 


DHL Supply Chain Iberia, filial de DHL Supply Chain, especialista en plataformas logísticas dentro del Grupo Deutsche Post DHL, 
anuncia la total operativa de su primer robot software en España. 


Manolito es una aplicación práctica de la tecnología de Automatización Robótica de Procesos (RPA por sus siglas en inglés —Robot 
Process Automation-). Se trata de un robot software muy avanzado que puede ejecutar algunas de las actividades que realiza una 
persona al interoperar con un ordenador. 


En el caso concreto de Manolito, el robot se encarga de gestionar todo el proceso de preparación de los pedidos en el Sistema de 
Gestión de Almacén (SGA) del centro logístico, que incluye en primer lugar la planificación del transporte para, en base al perfil de 
cada pedido (tipo de entrega, artículos, condiciones de transporte, etc.), decidir qué mercancías se cargan en cada camión de re- 
parto. Así, una vez que se ha decidido la planificación del transporte, el robot software acciona lo que se denomina “lanzamiento de 
la preparación”, es decir, le indica al SGA qué grupos de pedidos puede preparar a la vez. Tras ello, y una vez que se ha determina- 
do el factor anterior, Manolito procede a ejecutar el lanzamiento de preparación determinando además las ubicaciones exactas en 
las que hay que recoger las mercancías y calculando los recorridos óptimos a realizar por el operario. 


El sistema se encuentra operativo desde el pasado mes de abril. Desde entonces, el robot ha gestionado sin ningún incidente más 
de 23.000 procesos de preparación de pedidos, el equivalente a más de 585.000 cajas. 





DHL ha apostado desde hace tiempo con diferentes soluciones robóticas ya implantadas en sus 
centros logísticos de todo el mundo, incluyendo vehículos guiados automatizados que pueden 
transportar mercancías a través de los almacenes, robots móviles que pueden facilitar el cum- 
plimiento de pedidos en operaciones de comercio electrónico y, también, robots de colaboración 
diseñados para ayudar en tareas repetitivas, como la preparación de pedidos y el embalaje. 





www. logistics.dhl 


Storopack y el embalaje biocompostable 


Storopack es una de las empresas con más recorrido en el sector del embalaje que, desde 2018, trabaja con alternativas soste- 
nibles y ecológicas para ofrecer a sus clientes soluciones de embalaje protector amigables con el medio ambiente. Ahora quiere 
potenciar la imagen de su producto estrella: el PELASPANO BIO. 


Los chips de embalaje son usados por muchas empresas que realizan envíos a domicilio para proteger sus productos. Storopack 
ha vendido hasta principios de este año chips de embalaje PELASPANO BIO hechos con plástico reciclado y, a su vez, reciclables. 
Pero dado el poco peso de los chips y su tamaño, la empresa de origen alemán decidió dar otra vuelta al producto. Así surgió la 
idea de unos chips de embalaje biocompostables para que, en caso de que los chips acaben en el suelo o en la calle, puedan des- 
hacerse con el contacto con el agua y no dejar ningún resto perjudicial ni en el mar, ni en las playas ni en las calles. 


PELASPANO BIO es un producto de relleno 100% sostenible, fabricado gracias a una fórmula reutilizable e innovadora. Estos chips 
de embalaje son biodegradables y biocompostables. La materia prima de estos chips es 
el almidón de maíz, y son inoloros. También, Storopack ha conseguido además que los 
chips consigan la certificación EN 13432, otorgada por el Comité Europeo sobre produc- 
tos biodegradables o compostables. 


Así, los chips PELASPANO BIO de Storopack están hechos con materiales orgánicos 

y no incorporan metales pesados. La empresa de embalaje ha conseguido dar con una 
solución ecológica sin perder todas las ventajas de sus productos gracias a su forma de 
S que rellena los huecos de la caja donde se inserta el objeto y fija el producto. 


www.storopack.com 
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La digitalización del 
sector farmacéutico 


LS LogSolutions 


Josep Lluís Díaz de Escalada, CEO de LogSolutions, explica en este nuevo 


articulo cómo se implementa la digitalización en el sector farmacéutico 


La tecnología ha permitido que el sector farmacéutico dé 
un vuelco en lo que a digitalización se refiere. La trans- 
formación digital de cualquier sector es importante, y en 
este artículo me quiero centrar en el sector farmacéutico 
y las ventajas que esta evolución ha traído. 


Eficiencia, fiabilidad y rapidez 

La población exige pruebas médicas efectivas, resultados 
fiables y rápidos, a la vez que espera del sector sanitario 
un trato adecuado. La digitalización del sector farmacéu- 
tico permite conseguir estos objetivos, pero sólo si todo 

el proceso va de la mano, desde la logística hasta la 
comunicación, ventas, recursos humanos, etc. 


Al mismo tiempo, también debe tenerse en cuenta todo 
el “patient journey” o el camino del paciente, desde que 
entra al hospital y empieza el diagnóstico hasta el trata- 
miento que recibe y que va a comprar a una farmacia. 


Automatización 

De cara al paciente, la digitalización del sector farma- 
céutico y sanitario permite estar conectado a una base 
de datos y a un historial que produce muchas ventajas. 
Pero para las empresas del sector, esta digitalización 

es sinónimo de automatización de procesos y ventajas 
competitivas. Los sistemas de producción de máquinas 
sanitarias, de medicamentos o de estudios clínicos en el 
sector farmacéutico se convierten en procesos ágiles y 
pueden maximizar las ventas. Además, el incremento de 
la eficiencia de estos procesos incorpora la robótica, el 
Internet de las Cosas, la impresión 3D, etc. 


Seguridad y control 

Las ventajas son enormes, la digitalización permite 
cumplir con aspectos obligatorios del sector farmacéutico 
como son la seguridad de almacenaje (la no posibilidad 
de contaminación ni manipulación inadecuada, entre 
otras), la seguridad en el envío (enviar sólo los medica- 
mentos solicitados), la trazabilidad del producto, etc. Me- 
diante los sistemas de control adecuados, estos aspectos 
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se aseguran completamente con la garantía añadida de 
que cualquier desviación será detectada a tiempo. 


Grandes ventajas 

Otro factor que debemos tener en cuenta cuando ayuda- 
mos a una empresa del sector farmacéutico a transfor- 
marse digitalmente es el Big Data. Con esta herramienta, 
la extracción y análisis de datos y resultados del sector 
salud es más rápida y eficiente. Conocer mejor esta infor- 
mación ayuda a la empresa a probar fármacos de forma 
rápida y a bajo coste ya que los datos de los pacientes 
del ensayo clínico se analizan instantáneamente. 


Por otro lado, tener los datos sanitarios en esta base de 
datos permite el cruce de éstos para, por ejemplo, estu- 
dios de mercado o promoción de productos. 


Digitalización total 

Es decir, hemos vuelto al inicio de esta columna. Digita- 
lizar el sector farmacéutico es importante para todos los 
departamentos de la empresa: nos puede parecer que es 
un factor clave para la logística (tener siempre localizado 
el medicamento o manipular el almacén) pero nos damos 
cuenta de que toda la información que se recoge, desde 
el principio del proceso hasta el fin, ayuda también al 
departamento de marketing. 


Y ya no es sólo el proceso interno de la empresa, cada 
vez más el teléfono móvil es el gran amigo de la sanidad: 
un smartphone puede motivar al paciente a seguir su 
salud, ofrece una mejor comunicación menea acens 

y permite que el usuario 
pueda hacer un segui- 
miento a su salud en 
cualquier momento. El 
futuro ya está aquí. La 
digitalización de la salud 
es un hecho. 





www.logsolutions.es 


www.mercadoindustrial.es 


Síguenos en tu red social 
favorita 


¡Haz click! 
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¡Cada día 
somos mas! 






Estamos creando una red 
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tus publicaciones online 
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WWW.MIDIZpress.com 








